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	【相談内容】（2015年12月19日更新）
既存の店舗をリニューアルするか、 隣町に、店舗を新しく作るか、迷っています。 どちらが、良いと思われますか？

	【相談内容】（2015年11月26日更新）
秋の結果についてなのですが、 当社は、厳しい状況が続いております。 ９月がマイナス、１０月が微増という結果です。 これまでにないほど、販促効果がなく売上目標を大きく下回ってしまいました。 他社様の状況は、どのようなものでしょうか？

	【相談内容】（2015年11月21日更新）
スタッフを募集しても、集まりません。 店に定休日を作ることや、午後だけ休みの日を作ることを考えています。








	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	


    










クリーニング２１００倶楽部
facebookページはこちら
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